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Bill+ : Votre solution de 
facturation électronique
Préparez votre entreprise à l'obligation Peppol 2026 avec la solution 
intégrée de BCGFi dans votre plateforme MyBCGFi.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma
https://gamma.app/docs/Bill-Votre-solution-de-facturation-electronique-h6wkrybzju29b76


L'obligation Peppol : ce qui vous attend

Échéance Critique

À partir du 1er janvier 2026, la facturation électronique devient obligatoire 
pour toutes les transactions B2B en Belgique (assujetti TVA) et dans l'Union 
européenne. Cette transformation numérique vise à moderniser les 
échanges commerciaux et à améliorer la traçabilité fiscale.

Le réseau Peppol (Pan-European Public Procurement OnLine) s'impose 
comme le standard européen pour l'échange sécurisé de documents 
commerciaux électroniques.
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Qui est concerné par l'obligation ?

PME
Toutes les petites et moyennes entreprises émettant des 
factures B2B

Grandes Entreprises
Groupes internationaux et entreprises cotées sans exception

Fiduciaires
Cabinets comptables gérant la facturation pour leurs clients

Commerçants
Tout commerce réalisant des transactions avec d'autres 
entreprises

L'exemption ne s'applique qu'aux transactions B2C et aux micro-entreprises sous certains seuils.
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Bill+ : La solution BCGFi 
intégrée à MyBCGFi

Gestion simplifiée

Envoyez et recevez vos factures électroniques en quelques 
clics depuis MyBCGFi

Envoi automatique chez BCGFi

Nous récupérons automatiquement toutes vos factures d'achat 
et de vente

Conformité garantie

100% conforme aux normes Peppol et aux exigences légales

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


Tarification transparente et avantageuse

Fonctionnalité Essential - 10€/mois Premium - 20€/mois

Factures de vente / Notes de crédit Peppol 5/mois (50/an) 60/mois

Factures d'achat Peppol Illimité Illimité

Nombre d'utilisateurs 1 Jusqu'à 5

Intégration comptable BCGFi ✓ ✓

Accès MyMinFin & Pay+ ✓ ✓

Centralisation automatique ✓ ✓

Traitement manuel requis ✗ ✗

Fonctionnalités avancées (devis, QR code, signature, rapports...) ✗ ✓

Idéal pour TPE, sociétés de management PME, usage intensif

À noter : seules les structures ayant souscrit à l’une de ces formules bénéficieront des nouvelles fonctionnalités automatisées.
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Pourquoi choisir Bill+ ?

Intégration parfaite

Déjà connecté à votre espace MyBCGFi - aucune 
installation supplémentaire nécessaire. Accédez à tous 
vos outils depuis une seule plateforme sécurisée.

Accompagnement expert

L'équipe BCGFi vous guide à chaque étape : inscription 
Peppol, paramétrage initial, formation personnalisée et 
assistance continue.

Gain de temps immédiat

Réduisez de 70% le temps consacré à la facturation. 
Éliminez l'envoi manuel vers votre gestionnaire de dossier.

Sécurité maximale

Chiffrement de bout en bout, archivage légal automatique 
pendant 10 ans, et traçabilité complète de chaque 
transaction.



Démarrage en 4 étapes simples
01

Connexion MyBCGFi
Connectez-vous à votre espace client MyBCGFi avec vos identifiants habituels

02

Activation Bill+
Demandez vos accès Bill+ depuis le menu principal et complétez notre formulaire en ligne

03

Inscription Peppol
Obtenez votre identifiant Peppol unique en quelques minutes via la procédure intégrée

04

Première Facture
Créez et envoyez votre première facture électronique - c'est aussi simple qu'un email



Interface Bill+ : simple et intuitive
L'interface Bill+ a été conçue pour être utilisable immédiatement, sans formation complexe. Créez des factures personnalisées, suivez vos paiements en temps réel, et 
accédez à des dizaines de modules complémentaires en un clic. 
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Les avantages concrets de Bill+

70%
Temps économisé

Sur le processus de 
facturation global

€1K
Économie annuelle

En coûts d'impression, envoi 
et archivage

24h
Délai de réception

Vos factures arrivent 
instantanément

100%
Conformité légale

Garantie aux normes Peppol 
et fiscales

Plus qu'un outil de facturation, Bill+ transforme votre gestion administrative en un processus fluide, sécurisé et conforme. Rejoignez 
la centaine d'entreprises qui ont déjà fait le choix de la modernité.



2026 : Le 
seul bug
Serait d'encore imprimer vos
factures
Passez à Bill+ dès aujourd'hui et préparez sereinement l'obligation Peppol. Scannez 
le QR code pour accéder au formulaire d'inscription ou contactez BCGFi.

Ne laissez pas la deadline vous rattraper. Anticipez le changement et bénéficiez 
dès maintenant et gratuitement des avantages de la facturation électronique.
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CBC Banque et Assurances
Une Banque proche de vous

Aper’Entreprises 2025
20-11-2025



Une banque 
unique dans une région 
unique
Branche francophone et 
autonome du Groupe KBC.

Service complet en banque et assurance 
pour les particuliers, professionnels et les 
entreprises

Acteur économique local : 100% de 
l’épargne réinvestie dans l’économie
réelle locale, via des crédits aux clients 
privés et professionnels. 
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Données au 31/12/2024.

KBC
Groupe

SA

KBC Banque SA

100%

CBC Banque SA

100%

KBC Assurances SA

100%

CBC Assurances

Structure de l'actionnariat



Marché 
Banque 
Privée

Marché 
Entreprises

Marché 
Retail

5 Centres de Banque Privée 
1 Centre Wealth

Clients Financiers
Expertise Patrimoniale

8 Centres Entreprises
1 Centre Agri

Clients Entreprises
Approche dédicacée et expertise via 

les Centres de Compétences

33 Centres Retail 
39 agences Live 

CBC Live
CBC Pure Online

Au service de tous les clients

2
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Une organisation centrée sur les besoins clients



Marché Retail Marché Private Banking Marché Entreprises

Retail Particuliers

Retail Professionnels
Indépendants – TPE

Professions Libérales  Médicales 

Private Banking

Wealth

PME

Grandes Entreprises

Public & Non Marchand

Agri-Business

Notre réseau de distribution 

2
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Le marché Retail chez CBC – 
Une approche Humaine et Locale

Notre réseau de distribution au service des 
clients particuliers et professionnels :
• 33 Centres Retail
• 39 Agences Live
• 1 Agence Pure Online
• Un centre d’expertise à distance – CBC Live
• Un réseau d’agents d’assurances indépendants



30

Une accessibilité 
omnicanale
Nos clients accèdent à leurs services comme ils 

le souhaitent : en agence, via CBC Mobile, CBC 

Live ou avec l’aide de Kate. Une accessibilité 

fluide, partout et à tout moment.

Une expertise locale et 
humaine
Nos collaborateurs en agences Retail sont des 

véritables partenaires de projets. Ils 

connaissent leurs clients et offrent des conseils 

personnalisés et les accompagnent ans les 

momentums importants.

Une offre de services 
complète
Nous proposons des services adaptés à 

chaque étape de vie professionnelle ou 

privée des entrepreneurs.

3
0

Vous, votre
Client, et votre
Centre Retail



CBC Commercial Banking 

3
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Nos Centres Entreprises au service 
des entrepreneurs Wallons :
• 8 centres Entreprises 

1 centre Grandes Entreprises 
• 1 centre Agri-Business 
• 1 centre Public & Non Marchand 



Nos clients sont :
• PME
• mid-caps
• Filiales desociétés  

multinationales
• Secteur Public &Non- Marchand
• Agri-Business

Avec un taux de pénétrationde  plus de 
30% dans nos marchés cibles
Entreprises

Avons le meilleur Net Promotor  Score 
du marché auprès desPME

02. Ancrage local 03. Propositions qualitatives

Nous agissons comme un acteur intégré de 
banque-assurance vis-à-vis de nos clients et 
leur apportons notre soutien là où ils en ont
besoin. Nous offrons à nos clients le mélange 
entre l'humainet  le digital.

Soutenir nos clients dans:

• Solutions de financement
• Assurances
• Digital
• Human CapitalSolutions
• Working Capital Solutions
• Expansion Internationale
• Fusions & Acquisition
• …

Nous aidons nos clients à êtreprêt  pour une
société durable

01. Centré sur le client

Nous formons une équipede  plus de 150
collègues.

Nous sommes présentsdans  toute la
Wallonie
tout en ayant une présence niveau
international

• Présence dans 10  succursales
internationales

• Ancrage fort avec lesKBC  Home
Markets

CBC Commercial Banking 
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Durabilité

Expansion  
Internationale

Solutions de  
financement  

à LT

Human
Capital
Solutions

Family
Capital
Solution

Digital

Solutions de  
fonds de  

roulement

Croissance  
Stratégique

Aides Publiques

Sales Desk

CBC  
COMMERCIAL  

BANKING

3
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CBC Private Banking 

CBC Private Banking: 
Implanté en Wallonie et à Bruxelles :
• 8 centres Private Banking 
• 1 centre Wealth Management & Family Capital Solutions 
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Une approche globale
«phygitale».

Dès 50.000 euros déposés en nos  livres, 

un Expert en Placements vous  propose 

des conseils personnalisés  en matière

d’investissements.

Une relation personnelle et
de confiance, axée sur le  
long terme.

Si vous disposez d’un patrimoine  

d’une valeur minimum de 250.000  

euros, vous pouvez accéder aux  

services de l’un de nos Centres de  

Private Banking en signant une de  nos 

2 conventions de services :  simple ou

globale.

Un service spécialisé.
Des solutions sur mesure.

Si vous êtes titulaire d’un dossier

titres à partir d’une valeur de

5.000.000 euros, notre service de

Wealth Management vous donne

accès à des solutions exclusives.

• 100% de l’actionnariat KBC
• Plus de 450.000 clients
• Plus de 90% de l’épargne  de 

nos clients réinvestis  dans 
notre Région

• CBC Mobile, parmi les  
meilleures app du monde

• Adhésion au programme  
des Nations Unies pour  
l’Environnement

• 1ere banque belge en terme  de 
satisfaction client en  Wallonie*

CBC Private Banking.
En ligne avec son temps.

Expert en
Placements

Private  
Banking

Wealth  
Management
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Approche déléguée
Nous vous conseillons un fonds qui 
correspond à votre zone de confort.

Stratégie Plus

Nous vous conseillons le fonds  approprié géré activement
par les  gestionnaires de fonds de notre partenaire KBC 
Asset Management*,  en fonction de votre profil
d’investisseur et de vos préférences en matière 
d’investissement.

Nous conseillons, vous décidez.

Vos propres priorités, en concertation avec votre Private 
Banker

Vous et votre Private Banker CBC  définissez les priorités
ou investissez en mettant l’accent sur un thème
spécifique (focus possible en architecture ouverte).

Approche assistée
Vous décidez et effectuez vos transactions.

Gardez le contrôle, notamment grâce à Bolero

Contrôlez vous-même votre portefeuille grâce à Boléro, la  
plateforme d’investissement en ligne de KBC Bank.

Approche autonome

*KBC Asset Management, notre Asset Manager, est présent en Belgique depuis 1948 et dont les parts de Marché en Fonds d’investissements atteignent 27%. 
Source: Division Belgique (kbc.com)

Chez CBC, votre Private Banker 
vous propose différentes
formules d’investissement



Des solutions digitales innovantes

3
7

CBC Mobile, à nouveau été élue meilleure app au monde, par le bureau SIA Partner. 

CBC Touch & Tableau de bord Business (tablette, smartphone ou ordinateur), pour 
gérer ses opérations en ligne, signer ses contrats, faire ses demandes & suivre ses 
crédits …

Digital Private Banking : Un Private Banker dédié 100% à distance. Une banque 
privée accessible à partir de 250.000 euros d’investissement & un tarif adapté en 
comparaison avec notre offre Private Banking classique*. 

Accessibilité 24h/24 via de multiples canaux

• CBC Mobile propose de nombreux services supplémentaires qui 
simplifient votre quotidien: payer votre session de parking,  acheter votre 
ticket de train ou estimer les coûts et demander un devis pour l’isolation 
de votre logement tout cela directement dans son app !



Merci!
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Assurances « Revenu Garanti » 
40



La question à se poser :

Si le dirigeant ou « l’Homme/la Femme Clé » devait tomber malade :
quelles sont les charges incompressibles ? 

 que le dirigeant (ou sa famille) devra supporter en privé 
(crédits hypothécaires, à la consommation, loyers, charges, pension alimentaire, études des enfants, etc…)

 que la société devra continuer à assumer 
(crédits d’investissement, ligne de crédit bancaire, leasing/renting, loyer, charges, indemnités de rupture de contrat, etc…)

Protéger les revenus de l’indépendants / du dirigeant
et/ou

Protéger le chiffre d’affaires de la société ?

41



Rente d’incapacité de travail pour l’indépendant

42

Définition ​ : Complément aux indemnités légales en cas d’incapacité de travail (maladie ou accident)

Montant assure : Jusqu’à 80 % du revenu professionnel imposable, déduction faite des autres rentes

Durée de couverture ​ : Jusqu’à l’âge légal de la pension

Délai de carence ​ : Généralement 30 jours​

Prestations: •Versement d’une rente en cas d’incapacité partielle (à partir de 25%) ou totale (dès 67%)
•Exonération du paiement des primes avec maintien des garanties de l’assurance

Conditions : Incapacité minimale de 25 % pour déclencher la rente

Avantages : Maintien du niveau de vie, options personnalisables (ajout couverture décès possible)

Exclusions fréquentes ​ : Affections préexistantes, actes intentionnels, alcoolisme, sports dangereux, chirurgie esthétique, 
congé maternité légal.​

Facteurs influençant la prime ​ : Âge, santé, profession (classe de risque), montant assuré, durée, délai de carence, options 
(indexation).​
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Exemples de prime:

Indépendant de 50 ans
Rente de 6.150€ par mois
 250,52€ / mois

Indépendant de 50 ans
Rente de 8.300€ par mois
 347,72€ / mois

Indépendant de 27 ans
Rente de 1.870€ par mois
 40,99€ / mois

Indépendant de 34 ans
Rente de 2.000€ par mois
 83,85€ / mois

Hors surprimes éventuelles > acceptation médicale & risque lié à activité

Rente d’incapacité de travail pour l’indépendant

Indépendant de 42 ans
Rente de 2.300€ par mois
 82,38€ / mois

Indépendant de 44 ans
Rente de 4.600€ par mois
 166€ / mois



44

Rente d’incapacité de travail pour la société

Garantir à la société une pérennité financière 

au cas où le dirigeant appelé aussi « l’Homme / la Femme Clé » (The Keyman)

vient à se retrouver en incapacité de travail 

suite à une maladie ou un accident !
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Rente d’incapacité de travail pour la société

ADE Keywoman / Keyman

 Contrat avec la structure fiscale de l’Assurance Dirigeant d’Entreprise 
 Preneur = Société
 Assuré = Le dirigeant 
 Bénéficiaire = Société

 Permet de couvrir 80% du Chiffres d’affaires de la société
 En tant que rente mensuelle assurée 
 En cas d’incapacité de travail de son “homme/femme” clé 
 Possibilité d’assurer plusieurs hommes clés au sein de l’entreprise

 Déductible à 100%, en tant que charges

 Garanties possibles : 
 Revenu Garanti (RG),Décès (min 1000€) et Capital en cas d’invalidité totale et permanente



La société verse une rémunération à son dirigeant de 42.000€/an.
Le dirigeant se couvre en cas d’incapacité de travail via un revenu garanti

La société se couvre elle aussi de la perte de son chiffre d'affaires en cas de maladie et/ou accident de son dirigeant:

46

Rente d’incapacité de travail pour la société
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Rente d’incapacité de travail pour la société

Définition ​ : Versement rente à la société en cas d’incapacité de travail (maladie ou accident) de son dirigeant

Montant assure : Jusqu’à 80 % du chiffre d’affaires, déduction faite des autres rentes assurées par le dirigeant

Durée de couverture ​ : Jusqu’à l’âge légal de la pension du dirigeant, le départ du dirigeant ou liquidation de la société

Délai de carence ​ : •Un délai de carence au choix (min. 30 jours)
•Une franchise anglaise peut remplacer ce délai de carence

Prestations: •Versement d’une rente en cas d’incapacité partielle (à partir de 25%) ou totale (dès 67%)
•Exonération du paiement des primes avec maintien des garanties de l’assurance

Conditions : •Souscrit AVANT 60 ans
•Durée minimale d’existence de la société généralement requise (3 ans)

Avantages : Maintien le chiffre d’affaires, options personnalisables

Structure du contrat : •Preneur = société = bénéficiaire de la rente
•Assuré = le dirigeant (ou le Keyman)

Fiscalité : •Primes déductibles à titre de charges
•Rente est un produit 



Indépendant de 48 ans: 

Rente de 8.500€ / mois
Décès de 1.000€ / mois (minimum)
 3.265€ / an

Rente de 5.000€ / mois
Décès de 1.000€ / mois (minimum)
 1.930€ / an

Indépendant de 51 ans:

Rente de 2.700€ / mois
Décès de 1.000€ / mois (minimum)
 1.028€ / an

Hors surprimes éventuelles > acceptation médicale & risque lié à activité

48

Indépendant de 35 ans: 

Rente de 8.500€ mois
Décès de 1.000€ / mois (minimum)
 2.130€ / an

Rente de 5.000€ / mois
Décès de 1.000€ / mois (minimum)
 1.260€ / an



Catherine SERRE Assurances
+32 476 77 48 33 

catherine.serre@csas.be • www.catherineserre.life
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L’excellence comptable 
dans un écrin d’élégance
Ce soir marque un tournant décisif pour BCGFi. Nous sommes ravis de 
partager avec vous deux évolutions majeures qui façonneront notre avenir : 
une identité visuelle réinventée et un déménagement qui transformera 
notre quotidien.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma
https://gamma.app/docs/L-excellence-comptable-dans-un-ecrin-delegance-ozscirvqpn2fwfj


Un nouveau logo, une identité affirmée

Plus qu'un simple changement visuel

Notre nouveau logo n'est pas qu'une question d'esthétique. C'est la première 
pierre d'une identité visuelle plus moderne, plus cohérente et plus forte. 

Nous voulons faire de BCGFi une véritable référence, un repère reconnu 
pour son service d'excellence et son professionnalisme.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


Renaître de ses cendres : notre futur, un 
horizon de possibles
01

Le point de départ

Un bâtiment voisin un peu oublié, une modeste ruine que 
certains connaissent bien. Mais, derrière ces murs se cache un 
potentiel extraordinaire.

02

La transformation

Des semaines de conception intensive : déplacer des murs, 
repenser les volumes, créer un aménagement capable 
d'accueillir 22 personnes avec style et confort.

03

L'installation

En mai, nous prendrons possession de nos nouveaux bureaux. 
Un espace moderne, chaleureux et pensé pour le bien-être de 
toute l'équipe BCGFi.

04

Le partage

Nos bureaux actuels seront disponibles pour location : salles de 
réunion ou espaces de coworking, après un petit 
rafraîchissement pour qu'ils soient impeccables.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


Quand passion et 
excellence se rencontrent

Comptabilité + 
Décoration

Deux univers qui semblent 
opposés, mais qui partagent 
l'essentiel : la recherche de 
l'excellence. Expert-comptable 
certifiée et décoratrice d'intérieur, 
j'ai trouvé mon équilibre entre 
rigueur et créativité.

Notre philosophie

Le bien-être au travail est une 
priorité chez BCGFi. Ces nouveaux 
bureaux sont pensés pour que 
notre équipe s'épanouisse dans un 
environnement inspirant, à la 
hauteur de son talent.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


L’excellence comptable dans un écrin d’élégance

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma
https://www.youtube.com/watch?v=3fvtO0_C238


Merci pour votre attention !
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